Podminky pri prodeji Ccz

Prodej plavidla je pro nas vic nez jen zprostredkovani obchodu - je to proces, ktery musi byt maximalné transparentni, odborny a diivéryhod-
ny. Kazdy prodej feSime individualné, s dlirazem na technickou jistotu a profesionalni prezentaci.

Nas prodejni proces krok za krokem
1. Komplexni technicka prohlidka OneSurvey

Kazdé plavidlo, které nabizime k prodeji, musi projit diikladnou technickou prohlidkou OneSurvey. Tento krok je povinnou podminkou
prodeje - vysledkem je detailni servisni protokol, ktery poskytne kupujicimu jistotu o technickém stavu plavidla.

2. Kontrola dokumentace aregistrace
Prodavajici je povinen poskytnout kompletni dokumentaci k plavidlu:
e technicky priikaz a doklady o registraci,
o faktury ze servistia idrzby,
e potvrzenio provedenych technickych prohlidkach.
Tyto udaje jsou nezbytné, protoze kupujici je bude vyZzadovat a tvori zaklad dlivéryhodné prezentace.

3. Profesionalni prezentace plavidla
Fotodokumentace: Plavidla nefotime v marinach - je nasi podminkou vyplout, plavidlo pripravit, vyc€istit a nafotit v reprezentativnim
prostiedi.
Na zakladé nasich zkuSenosti pfipravime nejlepsi prodejni strategii, ktera zahrnuje:
o  profesionalni technické i marketingové fotografie,
e dronové zabéry a videoprohlidku plavidla, pokud je to vhodné,
e  staging interiéru - pfipravime interiér plavidla tak, aby plisobil elegantné a prémiové. Pouzivame vlastni luxusni dekorace, které
zvyrazni atmosféru a hodnotu plavidla.

Upozornéni: V pfipadé video produkce, dronovych zabérl a interiérového stagingu se prodavajici podili na nakladech. Jedna se o nadstan-
dardni sluzby, které vyrazné zvysuiji atraktivitu prezentace a zrychluji prodej. Vsechny naklady vzdy komunikujeme predem.

4. Nabidka plavidla nasim klientm.
Plavidlo nejprve nabizime nasi databazi klientd, ktefi hledaji technicky provérena plavidla. Informace nezami¢ujeme - pokud pfi prohlidce
objevime zavady, komunikujeme je s majitelem a bud' je odstranime, nebo je transparentné uvedeme v servisnim protokolu.

5. Koordinace a pravni servis
e organizujeme prohlidky plavidla se seri6znimi zajemci,
e pomahame pri vyjednavani podminek prodeje,
e  pripravujeme kupni smlouvu a asistujeme pfi piepisu plavidla na nového majitele.

Nase filozofie

Prodej plavidla vnimame jako odraz nasi odbornosti a reputace. Vétsina plavidel se proda pfimo v ramci nasi klientely — proto si nemiizeme
dovolit nabizet plavidlo, které nesplriuje nase standardy. Kazdy prodej je pro nas vizitkou, proto klademe diiraz na odbornost, transparent-
nost a profesiondlni pfipravu.

Provize
Nase provize zac¢ina na 5 % z prodejni ceny lodé, podie typu plavidla a rozsahu sluZeb (technicka pfiprava, foto/video produkce, staging
interiéru, marketingova kamparn). Pracujeme vyhradné na zakladé exkluzivni smlouvy.

Vysledek
Prodej probiha rychle, bez stresu a s jistotou, Ze kupuijici i prodavajici dostavaji maximum.

Kontaktujte nas a prodavejte plavidlo s jistotou odborného servisu, detailni technické kontroly a profesionalni prezentace - véetné
dronovych zabér(, videoprohlidky a luxusniho interiérového stagingu.
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PodmienKky pri predaji &S

Predaj plavidla je pre nas viac nez len sprostredkovanie obchodu - je to proces, ktory musi byt maximalne transparentny, odborny a
déveryhodny. Preto kazdy predaj rieSime individudlne, s dérazom na technicku istotu aj profesionalnu prezentaciu.

Nas proces predaja krok za krokom
1. Komplexna technicka prehliadka - OneSurvey

Kazdé plavidlo, ktoré pontikame na predaj, musi prejst dokladnou technickou prehliadkou OneSurvey. Tento krok je povinnou podmienkou
predaja - vysledkom je detailny servisny protokol, ktory poskytne kupujticemu istotu o technickom stave plavidla.

2. Kontrola dokumentécie a registracie
Predavajuci je povinny poskytntt kompletnii dokumentaciu k plavidiu:
e technicky preukaz a doklady o registracii,
e faktury zo servisov a udrzby,
e  potvrdenia o vykonanych technickych prehliadkach.
Tieto udaje st nevyhnutné, pretoZe kupujtci sa o ne bude zaujimat a st zakladom déveryhodnej prezentéacie.

3. Profesionalna prezentéacia plavidla
Fotodokumentacia: Plavidla nefotime v marinach - je nasou podmienkou vyplavat, plavidlo pripravit, vycistit a nafotit v reprezentativnom
prostredi.
Na zaklade nasich skusenosti pripravime najlepsiu predajnu stratégiu, vratane:
e  profesionalnych technickych aj marketingovych fotografii,
o dronovych zaberov a videoprehliadky plavidla, ak je to potrebné,
e stagingu interiéru - pripravime interiér plavidla tak, aby pdsobil elegantne a prémiovo. Pouzivame viastné luxusné dekoracie, ktoré
zd6raznia atmosféru a hodnotu plavidla.

Upozornenie: V pripade video produkcie, dronovych zaberov a interiérového stagingu sa predavajtici podiel'a na ndkladoch. Ide o nadstan-
dardné sluzby, ktoré vyrazne zvysuju atraktivitu prezentacie a Sancu na rychly predaj. Vsetky naklady komunikujeme vopred.

4. Ponuka plavidla nasim klientom
Plavidlo najskor pontikame nasej databaze klientov, ktori hl'adaju technicky overené plavidla XInformacie nezaml¢ujeme - ak pri prehliadke
objavime zavady, komunikujeme ich s majitel'om a bud’ich opravime, alebo transparentne uvedieme v servisnom protokole.

5. Koordinacia a pravny servis
e  Organizujeme prehliadky plavidla s vaznymi zaujemcami.
e Poméahame pri rokovaniach o podmienkach predaja.
e  Pripravime kiipnu zmluvu a asistujeme pri prepise plavidla na nového majitel'a.

Nasa filozofia

Predaj plavidla vnimame ako zrkadlo nasej odbornosti a reputacie. Vacsina plavidiel sa preda priamo v ramci nasej klientely - preto si
nemdzeme dovolit ponukat plavidlo, ktoré by nespifialo nase standardy. Kazdy predaj je pre nas vizitkou, preto kladieme déraz na odbor-
nost, transparentnost a profesiondlnu pripravu.

Provizia
Nasa provizia za¢ina na trovni 5 % z predajnej ceny lode, v zavislosti od typu plavidla a rozsahu sluZieb (technicka priprava, foto/video
produkcia, Uprava interiéru, marketingova kampari). Pracujeme vyhradne na zaklade exkluzivnej zmluvy.

Vysledok
Predaj prebieha rychlo, bez stresu a s istotou, Ze kupuijtici aj predavajlici dostavaju maximum.

Kontaktujte nas a predavajte plavidlo s istotou odborného servisu, detailnej technickej kontroly a profesionalnej prezentacie - vratane
dronovych zaberov, videoprehliadky a luxusného interiérového stagingu.
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Yacht Sale Terms

Selling a yacht is more than just brokering a transaction - it is a process that must be completely transparent, professional, and
trustworthy. Each sale is handled individually, with a focus on technical certainty and premium presentation.

Our Sales Process Step by Step
1. Comprehensive Technical Inspection - OneSurvey

Every yacht we list for sale must undergo a thorough OneSurvey technical inspection. This step is a mandatory requirement - resultingina
detailed service report that gives the buyer full confidence in the yacht’s condition.

2. Documentation and Registration Review
The seller must provide complete documentation for the yacht:
e registration documents and technical certificate,
e maintenance and service invoices,
e  proof of technical inspections.
These records are crucial for a transparent presentation and are always requested by serious buyers.

3. Professional Yacht Presentation
Photography: We never photograph yachts in marinas - it is our requirement to take the yacht out, prepare it, clean it, and photographiit in
arepresentative environment.
Based on our experience, we prepare the most effective sales strategy, including:

e professional technical and marketing photos,

e drone footage and video walkthrough, where applicable,

¢ interior staging - we prepare the vessel’s interior to look elegant and premium, using our own high-end decorations to highlight its

value and ambiance.

Note: For video production, drone footage, and interior staging, the seller contributes to the cost. These are premium services that
significantly enhance the yacht’s presentation and increase its chances for a quick, successful sale. All costs are communicated upfront.

4. Offering the Yacht to Our Clients

The yacht is first presented to our private client database, who are actively seeking well-maintained, technically verified yachts.

We are fully transparent - if any issues are discovered, we discuss them with the seller and either resolve them or clearly disclose them in
the service report.

5. Coordination and Legal Assistance
e organizing yacht viewings with qualified buyers,
e  assisting with negotiations,
e  preparing the purchase agreement and guiding the title transfer process.

Our Philosophy
We treat each yacht sale as a reflection of our expertise and reputation. Most yachts are sold within our network of clients — which is why we

cannot offer a yacht that does not meet our standards.

Commission
Our commission starts at 5% of the yacht’s sale price, depending on the type of boat and the scope of services (technical preparation,
photo/video production, interior staging, marketing campaign). We work exclusively on the basis of an exclusive contract.

The Result
The sale process is fast, stress-free, and ensures maximum value for both the buyer and seller.

Contact us and sell your yacht with confidence - supported by expert service, detailed technical inspections, and a premium presentation
including drone footage, video walkthroughs, and luxury interior staging.
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